
“邮政人的身影出现在每一个环节”

四平邮政把服务乡村振兴的答卷写在黑土地上
——“梨树模式”绘出邮政惠农新局面

8月1日，笔者来到了梨树县卢伟
农机农民专业合作社。

“邮储银行给我们提供贷款，
邮政还为我们合作社提供农业生
产资料。今年受疫情影响，在春
耕备耕的关键时期，邮政又为合
作社提供 20 吨农资，真是帮了大
忙。‘娘家人’永远值得信赖！”理
事长卢伟感慨地说。

2021年，为了感谢邮政长期以来
的支持，卢伟在合作社内设立了400
平方米的吉林邮政自有农产品品牌

“千里辽河”产品仓配中心，用于储存
“千里辽河”的多种产品，也作为“千里
辽河”产品的发货地。每天，“千里辽
河”产品都从这里发出，运往全国各
地，走进千家万户。

卢伟说：“我不想当什么网红，更
不能砸了合作社的招牌，我只想带着
乡亲们踏踏实实地把合作社办好。合
作社的可持续发展需要邮政助力，乡
亲们的农产品需要邮政卖得更多、更
远。未来，我们和邮政的合作一定会
更深入、更密切。”

当好新型农业经营主体的“娘家
人”，离不开敢想敢干的“带头人”。

石俊生，梨树县邮政分公司总经
理。他思路开阔，踏实肯干，是新时期
邮政基层企业负责人的典型代表。

两年前，在梨树县分公司的

会议室里，石俊生正撸着袖子和
同 事 们 热 情 洋 溢 地 研 究 如 何 在
邮 政 的 惠 农 合 作 中 落 实 好 相 关
政策。两年后，在集团公司工作
座谈会上，石俊生放下了袖子，
信 心 满 满 地 向 全 系 统 同 仁 介 绍
梨 树 邮 政 服 务 乡 村 振 兴 工 作 的
经验和做法。

在他眼中，农村市场空间广阔、潜
力巨大，处处是阵地，人人是客户。正
是这种敢想敢干的劲头，让他带领梨
树邮政发展成为中国邮政助力乡村振
兴的典型代表。

两多年来，梨树邮政发挥自身优
势，深入农业产业发展之中，利用全县
28个网点，向社会提供存款、结算、贷
款等各项金融业务；利用三级物流体
系送农产品出村进城；利用邮乐网、邮
乐购等线上线下平台，拓展农产品销
售渠道，有效破解农户融资难、销售
难、物流难的问题，助力“梨树模式”行
稳致远。

吉林省邮政分公司党委书记、总
经理赵勇告诉笔者，从惠农合作项目
到乡村振兴工作，吉林邮政服务农村
的站位更高了，内容更广了，格局更大
了，责任更重了，政府的认可、社会的
赞誉、百姓的满意自然更多了。梨树
邮政就是吉林邮政乡村振兴工作的缩
影和具象。

梨树县是全国粮食生产5强县之
一，早在2007年，这里就开始探索粮食增
产的新模式。可粮食增产了，只有卖出
去，才能让农民实现增收。但在过去很
长一段时间，梨树百姓都在为如何打开
粮食销路而发愁。

放眼粮食市场，影响粮食销路的问
题多种多样：品牌知名度不行，市场不认
可；物流不通畅，增产的粮食运不出去；
销售终端有限，无法消化粮食的更大产
能。梨树县政协主席闫鹤说：“这几年的
实践证明，梨树邮政提供的解决方案真
正帮农民解决了粮食的销路问题。”

闫鹤力赞的解决方案就是四平邮政
打造的自有农产品品牌——“千里辽河”。

2018年，梨树邮政所在的四平市邮
政分公司为助力当地优质农特产品走向
全国，注册了“千里辽河”品牌，推出了大
米、面粉、玉米油、豆油、杂粮、鲜食玉米、
龙须茶七大类60余款产品。

“四平的农特产品品质很好，但因为
没有品牌加持，所以不被市场接受。当
时我们的选择就是要造品牌，让当地特
色农产品走向全国。”四平市分公司党委
书记、总经理白皓明说，“在众多的农产
品品牌中，为什么‘千里辽河’能脱颖而
出？因为从种植到加工再到仓储销售，
邮政人的身影出现在每一个环节。”

走进“千里辽河”小冰麦种植基地，
连顺合作社负责人刘连顺正在和邮政工
作人员商量化肥配送问题。“今年的送完
了，之后再给你送什么化肥？”“今年送这
个就不错，你们就看着送吧，有什么新品

了，也帮着瞧瞧。”刘连顺对邮政的信任
源自危急时对方的鼎力相助。

2017年，刘连顺开始种植小冰麦，虽
然有了好收成，但找不到销路。梨树邮政
了解到连顺合作社的情况后，找到了还在
四处奔走寻找销路的刘连顺，想要帮助他
们进行销售。抱着试一试态度的刘连顺
没想到，邮政真的帮自己销售了80%的粮
食。2018年，连顺合作社立刻加入了邮政
的“千里辽河”品牌，与邮政共同定制了邮
政农品小冰麦绿色包装，完善品控标准，
打通了线上线下销售渠道。从此，连顺合
作社不再担心销售问题。

除了销售，邮政还为合作社提供化
肥配送服务，合作社的种植面积也从
2017年的1800亩扩展到了近3000亩。
如今，合作社的农户每年保底能有1.5万
元的收入。60多岁的刘连顺充满了干劲
儿：“现在我们啥也不想，就是好好种地，
梨树邮政就是我们219户农户的后盾，有
了后盾我怕啥！”

4年里，“千里辽河”让刘连顺的合作
社发展起来，更让金凯乐米业有限公司
迎来了发展。用该公司总经理吕英凯的
话说：“现在的金凯乐已经是吉林米业加
工‘前10’的企业。正是当年与‘千里辽
河’的合作，才让我们有了翻天覆地的变
化。”

2018年，梨树邮政找到当时还名不
见经传的金凯乐公司，将它作为“千里辽
河”产品代加工基地。4年来，从大米到
杂粮，金凯乐加工的产品类别越来越丰
富，生产线从一条扩大到三条，旗下合作

社的种植面积从650亩扩展到3500亩，
营业收入从 6500 万元增加至 8500 万
元。“现在有5家合作社、870多户农民为
我们提供各种农产品。他们和我们一
样，依靠‘千里辽河’让生活变了模样。”
吕英凯说。

“千里辽河”作为吉林邮政的自有品
牌，已经销往全国22个省份、70多个地
市，市场需求日益增大。自2019年“千里
辽河”入选全国首批50大邮政农品基地
项目以来，4年累计销售突破1.4亿元，其
中线上累计销售额达2860万元。同时，

“千里辽河”也是全国邮乐平台线上销售
额第一个突破100万元和300万元的农
产品基地项目。据统计，中国每三个人
就有一个吃“吉林粮”，曾经的南粮北调，
现在已经转为北粮南运，其中也有邮政
的一份努力。

正如闫鹤所说：“梨树邮政已经成为
广大农民的贴心人，在梨树县广大农民
心目中地位非常高，成为拉近农民与市
场的一个桥梁，为农业强、农民富、农村
美作出了邮政的突出贡献。”

在服务乡村振兴的道路上，邮政人
的目光放得更远。刚上任不久的吉林省
分公司市场部总经理金勇告诉记者：“这
个世界上唯一不变的就是变化。随着乡
村振兴工作的不断深入，国家的政策会
变化，市场会变化，老百姓的需求会变
化。所以我们的思维、思路也要时刻变
化。现在让乡亲们获益的是邮政自有品
牌，下一个会是什么？我们已经在探索
尝试了。”

在梨树的农户、合作社和企业采访，
笔者常听到一句话，“邮政提供的总比我
们想得要多”。

有的人说，本来和邮政谈的是寄递
合作，最后还给产品带来了新的销售渠
道。有的人说，本来是邮政的电商大客
户，最后竟然也成了金融大客户，什么代
发工资、信用贷款，想过没想过的统统都
给我们办了。还有的人说，一开始只想
着跟投递员买点儿化肥，没想到邮政说
现在政府扶持肉牛养殖，能给贷款，让多
养几头牛……

“多”的背后，是梨树邮银发挥邮政
服务乡村振兴工作的最大优势——协
同，以客户为导向、以具体产品为抓手落
实协同工作，为农民提供综合邮政服务，
充分释放了协同的活力。

2020年，吉林省委、省政府提出，发
挥畜牧业的中轴产业作用，实施“秸秆变
肉”标志性工程，启动千万头肉牛建设工
程，打造全国“大肉库”。

采访组一路驱车来到了梨树县梨树
镇刘小东畜牧饲养场，合伙人赵继峰正在
给牛准备“秸秆定制餐”。接下来他要给牛
喂饲料了，这时想要和他聊几句，需要等上
许久，因为他这一趟，要喂260头牛。

“前两天还出栏了一批，要不这一趟
喂下来可得不少时间。原来只有40头，
这一步步发展，真离不开你们邮储银
行。”赵继峰喂完牛后，放下手中的工具，
和记者聊了起来。

起初赵继峰只养了40头牛，凭借好
的肉质，有了稳定的买家，也有不少散户

找上门想要买他的牛。这让他和合伙人
决定扩大养殖规模，但养牛的高成本让
他犯了难。“现在市场上对肉牛要求高，
买 400 多斤的牛犊，要养一年多达到
1400多斤才能出栏，这养牛的费用，要比
买牛的一半价钱还多。”说起那时候的难
处，赵继峰皱起了眉头，似乎困难就在眼
前，“眼看着能挣钱的事却干不了，能不
着急吗？”

就在赵继峰和合伙人犯愁的时候，
梨树邮储银行信贷员走进了他们的饲养
场。经过实地考察与信息采集，邮储银
行将他们评定为信用户，为他们提供了
肉牛养殖贷款，第一笔30万元，接着50
万元、100万元，小小的饲养场开始不断
扩大养殖规模，也有了越来越多的利
润。“一开始是月息，现在都是年息了，邮
储银行给的好政策，帮助我们发展得越
来越好了。”赵继峰高兴地说。

为助推“秸秆变肉”工程暨千万头肉
牛建设工程落地见效，梨树邮银细分肉
牛养殖产业链，拆解11个环节，在8个环
节提供贷款、代发、结算等12项服务。邮
银双方坚持共同走访、银企互荐，深耕农
业农村市场，做到开户在邮政、信贷在邮
储。目前，邮银共同走访了梨树县304个
行政村，共建信用村137个，评定信用户
1620户，竭尽全力帮助梨树县推进规模
化肉牛养殖项目，努力打造全省“牛
县”。而在吉林全省，邮储银行吉林省分
行已经为近2万户肉牛养殖户提供近30
亿元的信贷支持。

不只是系统内部协同，在企业外部，

协同也是无处不在。它带给梨树邮政的
是服务地方百姓和经济发展更大的能力
储备。

梨树县政府已经批复在梨树县国家
玉米产业园区提供3200平方米场地，用
于梨树邮政县级共配中心建设，并支持
邮政承接县域商业体系建设，包括1个县
级中心、20个乡镇中心和若干个农产品
产地仓。

6月28日，吉林邮政与吉林省政府
签署了战略合作协议，开启了吉林邮政
乡村振兴工作新局面。在这个大背景
下，邮政“梨树模式”将迎来新的更大的
发展。

对于协同的认识，赵勇说：“刘爱力
董事长多次强调，协同是中国邮政最重
要的战略、最核心的优势。吉林邮政立
足集团公司协同理念，坚持融入国家乡
村振兴发展大局，对外加强政企协同和
企企协同，发挥战略协同优势；对内强化
板块协同和业务协同，发挥‘四流合一’
优势，积极构建邮政服务农村市场全产
业链协同生态，全力打造农民获利、消费
者获益、邮政获客、政府获赞的惠农生态
新局面。”

驱车驶出梨树县，放眼望去，绵延奔
流的千里辽河，孜孜不倦地滋养着两岸
的万亩良田，养育着一方百姓。奋进在
乡村振兴之路上的邮政人，同样串起了
一条连接黑土地、农民与农业农村现代
化的“河流”，承载着百姓对幸福生活的
向往，奔向触手可及的美好未来。

（四平邮政分公司供稿）

从盛夏走进初秋，吉林省梨树县绿野广袤，生机跃动。
“生之于农、长之于农、恩之于农，也努力馈之于

农”——带着这样朴实的信念，中国邮政集团有限公司
吉林省梨树县分公司积极探索出了政府认可、社会赞
誉、百姓满意的邮政服务乡村振兴的“梨树模式”，守好
了国家的“粮袋子”，又鼓起了农民的“钱袋子”。

“馈之于农”的是沉甸甸的成绩：三年来，依托“千
里辽河”品牌，助力销售农产品3000余万元，助力农业
产业升级；为全县53万人口中的33.6万人提供普惠金
融服务，渗透率达到63.39%，投放涉农贷款2.8亿元，
满足农村融资需要；上行出口农产品近30万件，最大限
度解决梨树农产品出村进城“物流难”问题。

“馈之于农”的是创造幸福生活的希望。现在经营
着年收入500余万元的农民专业合作社的刘连顺感慨
地说：“乡村振兴让我们这些世世代代的老农民有了幸
福美好的生活，邮政的帮助让我们心里踏实，干啥都有
底气！”

“‘娘家人’永远值得信赖”

“邮政提供的总比我们想得要多”
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