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美国商务部日前公布的数据显

示，2021 年美国贸易逆差扩大至创纪
录水平。一些美国官员和媒体将本国
贸易失衡问题“甩锅”中国。炒作对华
贸易逆差，表明美方不愿正视自身结
构性问题，更加暴露出美式贸易霸凌
的真面目。

从历史看，美国贸易逆差持续扩
大，根源在于其经济结构变化。美国
制造业数十年来持续衰落、服务业持
续扩张，造成大量商品依赖进口。与
此同时，美国政府对高科技企业及其
产品实施出口管制，导致高科技产品
长期出口受限。美国贸易逆差扩大，
恰恰是其一系列自行选择、自我设限

行为的结果。
滥用美元霸权是美国贸易逆差的

一个重要推手。美国借助美元霸权，
以较低成本进口商品和服务，不可避
免维持一定贸易逆差。上世纪70年代
布雷顿森林体系终结、美元与黄金脱
钩后，美元霸权进一步失去制约。此
后，美国推行扩张性货币政策和金融
自由化，加剧资产泡沫，刺激了超前消
费和过度借贷，导致贸易逆差不断攀
升。近几十年来，美国家庭总体上维
持高消费、低储蓄的消费习惯。正如
耶鲁大学高级研究员斯蒂芬·罗奇所
言，美国贸易逆差扩大的重要原因是
国内不断下跌的储蓄率。

对外经济贸易大学中国 WTO 研
究院院长屠新泉指出，一国总体对外
贸易差额取决于自身宏观经济结构，
而非贸易伙伴，这是最基本的经济学
常识。美国贸易逆差增长，是美国自

身需求的反映，而非受外部左右。
从现实看，当前在财政和货币政

策双重刺激下，美国消费需求强劲升
温，进口大幅增加；与此同时，全球经
济整体复苏乏力，美国出口增长相对
有限，难以抵消进口额的激增。双重
因素加剧美国贸易逆差。

具体到对华贸易，一些东南亚经
济体的对美出口受新冠疫情干扰，导
致美国对中国产品的需求进一步扩
大，同时美国制造业对华出口又因疫
情尚未完全恢复。人们还注意到，自
美国单方面挑起对华经贸摩擦以来，
美国将大量中资企业列入出口管制清
单，这进一步削减了美国对华出口。
美方罔顾本国企业和消费者合理需
求，出于政治目的强行干预美中正常
经贸往来，扭曲了美中贸易关系，也导
致贸易逆差不断扩大。解铃还须系铃
人，缓解对华贸易逆差的办法，显然握

在美方自己手中。
美方一直无视的一个重要事实

是，近年来中国是美国服务贸易顺差
的主要来源国。美国商务部数据显
示，美国 2021 年在服务贸易方面的总
顺差超过 2300 亿美元，其中对华服务
贸易一直维持顺差。中国商务部《中
国服务进口报告 2020》显示，2019 年，
美国是中国第一大服务进口来源国，
占中国服务进口的16.6％。

中方一向主张，对于两国经贸关
系中的问题，中美双方应本着相互尊
重、平等协商的精神妥善加以解决。
在贸易逆差问题上“甩锅”中国，是不
尊重历史和现实的贸易霸凌行径，无
助于解决问题。美方应与中国相向而
行，着眼共同利益，做大互利共赢“蛋
糕”，推动中美经贸往来重回正轨。一
个健康稳定的中美经贸关系才能造福
于两国乃至世界人民。

美方须停止在贸易逆差问题上“甩锅”中国
许缘

创业的道路充满着艰辛困苦，而且
充满着坎坷曲折，然而，每一个创业者都
是乐此不疲地奔走在自己的创业路上，
今年54岁的赵淑侠就是其中一位。

在铁西区中央志城公园附近，有一
家名为“威特斯国际洗衣”的店铺，蓝色
的牌匾格外吸引路人的目光。走进店

内，几名顾客正在排队等待，有的等待取
走洗好的衣物，有的等待给送来的衣物
登记。这边赵淑侠熟练地给顾客寻找晾
晒好的衣物，那边她的爱人正在阳光下，
仔细寻找着衣物上的油渍进行处理。“如
今的洗衣店和过去完全不同了，拼的就
是服务，服务做好了，就有口碑了，自然
就有生意了。”赵淑侠说出了经营洗衣店
两年来的生意经。

赵淑侠之前从事化妆品行业 20 余
年，说起转换行业的原因，她充满了无
奈。前些年，化妆品行业还算可以，后来
随着微商和网购的兴起，化妆品行业受
到了重创，赵淑侠只好研究转变其他行

业。为了选择一个好行业，赵淑侠下了
不少功夫，将不受网络制约和冲击这个
因素放在首位，经过千挑万选，她看好了
洗衣店这个行业。由于没有相关经验，
赵淑侠决定选择一个品牌加盟，为了给
顾客提供最好的服务，她选择了“威特
斯”这个品牌。

在总部的扶持帮助下，赵淑侠和爱
人一同前去学习。“别看屋里的设备多，
洗衣全是机械化，需要手工的地方还很
多。”赵淑侠说，一天下来，两人没有空闲
时间。衣服洗好后，赵淑侠还会仔细检
查一遍，衣服上有油渍、污渍的，她都会
处理掉。有的衣物会有开线等小问题，

赵淑侠就免费给顾客缝补上，她还会细
心处理掉鞋带上的毛球。

“赵姨这里衣服洗得干净，价格合
理，服务还很贴心，我不仅自己来，还发
动身边的亲戚朋友也来这里洗衣服。”一
位顾客一边说，一边将身上穿的外衣脱
下来放到柜台上。赵淑侠说，像这样的
顾客还有很多，自从开业以来，她和很多
顾客成了好朋友。

面对未来，赵淑侠并没有因为自
己年纪较高而止步不前，她坦言，今后
在做好这个店的同时，要再创建其他
店铺，继续做好服务，用心帮助更多的
顾客。

做好衣物的“服务管家”
全媒体记者 董众赢
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新华社北京2月 11日电 记
者日前从中华全国供销合作总社
了解到，“832平台”累计销售额突
破 200 亿元，助推 832 个脱贫县的
230万农户巩固脱贫成果。截至目
前，“832平台”累计注册供应商1.5
万家，上线农副产品20万个，注册
采购单位近50万家。

“832平台”是在财政部、农业
农村部、国家乡村振兴局、中华全
国供销合作总社四部门指导下建
设和运营的脱贫地区农副产品网
络销售平台。2020 年 1 月 1 日上
线运行以来，秉持帮扶属性、公益
属性。

中国供销电子商务有限公司
董事长刘国生介绍，“832平台”全
面提升运营水平，严把产品质量

关、价格关，将更多脱贫地区农产
品卖向全国。在产品品质上，平台
着力构建质量与安全保障体系；在
价格管控上，对高售价商品进行约
束，设定价格指数，上线历史价格
查询等功能，确保平台商品价格维
持在合理水平；在仓配服务上，积
极开展仓储物流保障体系建设，目
前已在全国布局产销地仓45个。

刘国生表示，下一步，“832平
台”将按照中央要求，加强脱贫地
区农副产品产销对接，深化消费帮
扶，充分发挥政府采购平台功能，
推动平台销售额持续增长，严格把
控平台上架商品的质量，完善价格
机制，提升采购单位体验感，为巩
固拓展脱贫攻坚成果、全面推进乡
村振兴作出新贡献。

突破200亿元“832平台”助推
脱贫地区农副产品销售

今日

市面上的软糖、
半软糖、棒棒糖等糖
果，包装颜色明亮鲜
艳，外观形状设计可
爱，口感上酸甜可口，
深受儿童喜爱和追
捧。这是在铁西区一
家商场内儿童在母亲
的陪伴下购买糖果。

全媒体记者
张宪双 摄

本报讯（全媒体记者 邢天笑）
铁东区十一马路附近有一家“奇怪”
的服装店，白天这家服装店开门营
业时间鲜少，可到了晚上却非常热
闹。不仅有很多顾客前来试衣服，
店主更是搞起了直播，将店铺生意
做得风生水起。

服装店的老板张慧雯今年 36
岁，但是经营服装店已经有近 10 个
年头了。“早些年给别人打工，积累了
一些经验和顾客。后来就在中兴大
厦自己租了个店干起了服装生意，那
个时候客源很多。”张慧雯说。从原
来的小本经营到后来的规模发展，因
为勤劳肯干，她的生意发展一直较为
平稳，有着很不错的收益。随着经济
社会的不断发展，网络购物逐渐兴
起，快递行业发展迅速，精明的她意
识到传统的经营模式会逐步让她失
去原有的市场份额，于是她将目光放
到了互联网上。

“2014年，我开始接触网上购物，
看到大家都在网上买东西，觉得这是
一个不错的商机。”网络购物平台的
发展让她的思路豁然开朗，从那时
起，张慧雯开始研究如何开好一家淘
宝店铺。经过认真思考后，她下定决

心，将大部分精力放在网店上，并说
服丈夫一起帮助她打理生意。

网店开业后，张慧雯攻克了网页
制作、摄影、图片后期处理、产品营销
等一个个难题，又买来相关书籍自
学，然后逐一实践。白天，她守着电
脑，期待着订单的出现。即使是在凌
晨，只要听到电脑叮咚一响，她就迅
速起来接单，不放弃任何一位进店咨
询的客户。经过努力，网店的顾客多
了起来，产品销路逐渐打开，看着店
里的生意逐渐走向正轨，张慧雯心里
无比兴奋。

生意越来越好的她并没有停止
前进的脚步，在抖音短视频迅速发
展后，张慧雯又受到了很大启发。

“疫情防控期间，身边的亲戚朋友都
在玩抖音，我经常能看见一些抖音
主播带货，于是我也萌生了在抖音
带货的想法。”利用抖音短视频带
货，将互联网的优势发挥得淋漓尽
致。重要的是，在快节奏的生活方
式下，抖音带货尤其受到用户青睐，
于是张慧雯开通了自己的抖音账
号。在直播间带货时，她不仅可以
和网友进行互动交流，让大家看到
服装的样式和质量，还能知道大众
喜爱的服装款式。在摸清大众的喜
好后，每天的订单源源不断。张慧
雯对记者说：“白天我几乎没有时间
营业，都在处理订单信息，晚上才会
有空闲时间在直播间带货。有很多
同城的朋友刷到我们后，也是下午
来到店里试衣服，现在生意挺好的，
感觉生活越来越有盼头！”

搭乘电商“快车”
奔向幸福生活

四平市区市场主副食品零售价格(2021.2.14)

序号

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

以上价格来自双亿超市，由四平市商务局提供

品种

大米

面粉

豆油

猪肉

牛肉

白条鸡

刀鱼

鲤鱼

鸡蛋

干豆腐

豆角

黄瓜

青椒

西红柿

大白菜

土豆

茄子

葱

姜

蒜

规格等级

中等/普通

中等/普通

中等（散装）

中等（后鞧）

中等

中等（肉食）

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

中等

单位

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

元/斤

零售价格

2.49

2.19

5.49

9.9

39.9

6.9

5.98

7.88

4.18

4.98

8.68

5.38

3.88

4.98

1.98

0.98

6.18

4.18

3.28

5.78

盛煊公司成立于 2019 年 5 月，总占
地面积 42800 平方米，建筑面积 15000
平方米。公司拥有 1 座 65 平方米的新
型全保温节能型燃煤马蹄焰玻璃池
炉，2 台新型节能环保煤气发生炉，全
自动配料中心，2 条碎玻璃清洗线及其
它附属配套设备，2 条全自动、伺服分
料行列式制瓶生产线以及 2 台全保温
电加热退火窑，达到生产自动化、低耗
能标准，最大限度减轻了工人劳动强
度，生产的玻璃制品达到了国际先进
水平。公司引进了 2 台目前国际最先

进的综合自动检验机，为产品投放市
场提供了可靠的质量保证。为了减轻
污染、保护环境，公司成立之初，决策
者审时度势，投入资金改造了原有的
环保设施，脱硫脱硝装置是目前国内
最新、最先进装置。

“几年来，公司始终坚持质量管理
常抓不懈的原则，以一种执着的工匠
精神理念推动企业不断发展壮大。我
们始终倡导员工坚持工匠精神，让他
们保持爱岗敬业、专注严谨、精益求精
的意识、思维和理念，只有这样，才能

得到长久发展。”公司总经理王永民介
绍说，他们一直一丝不苟地坚持确保
产品质量，不断强化质量管理责任，做
到制度化、规范化管理，责任到岗位，
落实到位，以优秀的产品质量在市场
竞争中占据主要优势，得到了市场认
可。

“我们公司主要生产各种红酒、啤
酒、白酒、饮料瓶类玻璃制品，目前，正
在生产的是大窑嘉宾饮料瓶，主要发
往辽宁大窑饮品公司和吉林大窑饮品
公司。”王永民告诉记者，2020 年 3 月，
公司正式成为内蒙古大窑饮品有限责
任公司合格供应商，陆续为内蒙古大
窑饮品公司的乌兰浩特、长春、承德、
吉林、辽宁大窑饮品生产厂家供货。

盛煊公司年产大窑嘉宾饮料瓶，高
樽、波尔多、解百纳、0595、0614、2118及
重量瓶 2138 等红酒瓶 7000 多万支。产
品已辐射全国，部分出口，范围广，销
路稳定，质量和销售范围在同行业中
均位居前列。这与其一贯重视产品质
量有着密不可分的关系，公司逐步完

善质量管理体系，积极开展内部自查，
切实把质量隐患消除在萌芽状态。为
确保产品质量，每条生产线配备一台
最先进的激光检验机，另加 2 道人工检
验；同时，还不断加强内部质量管理，
按照要求配备专业人员，强化职工培
训和教育，关键和特殊岗位人员经培
训合格后上岗；不断加强生产环节尤
其是重点生产环节的质量控制，不合
格产品绝不进入下道工序；严把原材
料进厂关和产品检验关，坚决杜绝不
合格原材料进厂，杜绝不经检验产品
和不合格产品出厂。公司严格按照国
家及客户检验标准执行，其中耐内压
力检验标准高于国家标准。

“根据市场发展，今年，我们将新
建一座窑炉，配 2 条 8 组双滴机，生产
白料瓶，届时年产数量将达到 2 亿支，
安置 300 人就业。”总经理王永民谈及
未来的发展，踌躇满志地表示，将不断
弘扬工匠精神，追求精益求精，依托技
术优势，实现创新驱动发展，为四平经
济的大发展、快发展作出更大贡献。

以质量求生存 实现行稳致远
——吉林省盛煊玻璃制品有限公司发展纪实

全媒体记者 刘莉

时间是最忠诚的见证者和记录者，留
下了吉林省盛煊玻璃制品有限公司（以下
简称“盛煊公司”）发展之路上奋力拼搏的
每道印记。在几年的发展过程中，盛煊公
司坚持质量至上方针，不断强化企业管
理、更新经营理念、弘扬企业文化，使企业
在市场竞争中塑造了良好形象，实现了又
好又快发展。


